
 

 

      
 

 
 

ตลาดชุดนักเรียนปี ‘54: หว่ันค่าครองชีพพุ่ง...ผู้ปกครองก าลังซือ้ลด 
ผู้ประกอบการเร่งท ากลยุทธ์...รับเทศกาล Back to School 

(ฉบบัสง่สือ่มวลชน) 
 

ในช่วงเปิดเทอมนับว่าเป็นช่วงโอกาสทองในการเพิ่มยอดขายของบรรดาผู้ ประกอบการท่ี
จ าหน่ายชุดนกัเรียน เน่ืองจาก เป็นช่วงท่ีมียอดจ าหน่ายสูงสุดของปี ดงันัน้ ในช่วงเปิดเทอมบรรดา
ผู้ประกอบการในธุรกิจชุดนักเรียน จะมีการท ากลยุทธ์การตลาดที่หลากหลายเพื่อแย่งชิงส่วนแบ่ง
ตลาดท่ีมีมูลค่ากว่า 5,000 ล้านบาท อย่างไรก็ตาม ถึงแม้ว่าปีนีจ้ะมีปัจจยัหนุนหลายประการไม่ว่าจะ
เป็นการปรับขึน้เงินเดือนของข้าราชการ การปรับขึน้ค่าจ้างแรงงานขัน้ต ่า  ซึ่งท าให้ผู้บริโภคมีก าลงัซือ้มาก
ขึน้ แต่เน่ืองจาก ปัญหาค่าครองชีพท่ีมีแนวโน้มสูงขึน้ในปัจจุบนั อนัเป็นผลมาจากราคาน า้มนัและราคา
สินค้าท่ีปรับเพิ่มขึน้นัน้ จงึท าให้คาดการณ์วา่ ผู้ปกครองสว่นใหญ่นา่จะยงัคงมีการใช้จา่ยอย่างระมดัระวงั  

 

อย่างไรก็ตาม ศูนย์วิจัยกสิกรไทยมองว่า ยงัมีอีกหนึ่งกิจกรรมใหญ่นัน่คือ “โครงการเรียน
ฟรี 15 ปี” ซึ่งในปีนีท้างภาครัฐได้มีการจัดสรรงบประมาณที่มากขึน้กว่าปีที่ ผ่านมา ซึ่งจากการ
จดัสรรงบประมาณท่ีเพิ่มขึน้นี ้น่าจะช่วยบรรเทาภาระค่าใช้จ่ายของผู้ปกครองท่ามกลางการเผชิญกับค่า
ครองชีพท่ีเพิ่มขึน้ในปัจจบุนัได้ในระดบัหนึง่ ดงันัน้ จากปัจจยัหนนุดงักลา่ว น่าจะท าให้ตลาดชดุนกัเรียนใน
ปีนีย้งัคงมีแนวโน้มขยายตวัได้ 

 
ตลาดชุดนักเรียน ปี ‘54...มูลค่าตลาดกว่า 5,000 ล้านบาท  

 

โดยปกติแล้วในช่วงก่อนเปิดเทอม บรรดาผู้ ปกครองจะต้องเตรียมหาเงินเพ่ือน ามาเป็น
คา่ใช้จา่ยส าหรับการเปิดภาคการศกึษาใหม่ ภาระคา่ใช้จ่ายในช่วงเปิดเทอมนี ้นบัว่าเป็นปัญหาหนกัหน่วง
ส าหรับผู้ปกครอง อีกทัง้ในปีนี ้ “ทิศทางราคาน า้มันในตลาดโลก” และ “ราคาสินค้าอาหารและ

เคร่ืองดื่มท่ียังคงปรับเพิ่มสูงขึน้” ส่งผลให้ผู้บริโภคยงัคงมีความวิตกกังวลเก่ียวกับปัญหาค่าครองชีพ
และราคาสินค้าท่ีใช้ในชีวิตประจ าวนัท่ียงัทรงตวัอยู่ในระดบัสงู ขณะท่ีรายได้ในปัจจบุนัไม่สอดคล้องกบัคา่
ครองชีพท่ีปรับตัวสูงขึน้ ส่งผลให้ผู้บริโภคยังคงมีความระมัดระวังในการใช้จ่ายเพิ่มมากขึน้  ท าให้ปีนี ้
บรรดาผู้ปกครองอาจจะมีการปรับเปล่ียนพฤติกรรมการซือ้ชุดนักเรียน ซึ่งจากการส ารวจของศูนย์วิจัย
กสิกรไทยพบว่า พฤตกิรรมในการซือ้ชุดนักเรียนของบรรดาผู้ปกครองในปี 2554 สามารถแบ่งได้
เป็น 2 กลุ่ม ดังนี ้ 

ปีที่ 17 ฉบบัท่ี 3103 วนัท่ี 10 พฤษภาคม 2554 
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2553 2554

-หนงัสือยมืเรียน -แจกหนงัสือ/ต ำรำ โดยไมต้่องคืน

-งบประมำณทีจ่ดัสรรให้ส ำหรับ

ค่ำใช้จำ่ยในกำรซือ้ชดุนกัเรียน

ใช้ได้เฉพำะชดุนกัเรียนเทำ่นัน้

-งบประมำณทีจ่ดัสรรให้ส ำหรับค่ำชดุ

นกัเรียนสำมำรถน ำมำซือ้ชดุอ่ืนๆได้มำกขึน้

 เชน่ ชดุลูกเสือ เนตรนำรี ถงุเท้ำ รองเท้ำ

 กลุ่มที่ลดจ านวนซือ้ชุดนักเรียนเม่ือเทียบกับปีที่ผ่านมา ซึ่งจากการส ารวจ พบว่า 
ผู้ปกครองส่วนใหญ่กว่าร้อยละ 60 ของจ านวนผู้ปกครองท่ีถูกสัมภาษณ์ จะมีพฤติกรรมการซือ้ชุด
นักเรียนอยู่ในกลุ่มนี ้โดยผู้ปกครองกลุม่นีส้ว่นใหญ่มีรายได้ไมส่งูนกั จะปรับพฤตกิรรมโดยการลดจ านวน
ท่ีซือ้ หรือพยายามให้ใส่ชุดนกัเรียนท่ียงัคงใช้ได้อยู่ไปก่อน เน่ืองจาก มีค่าใช้จ่ายในด้านอ่ืนๆ ท่ีจ าเป็น
เพิ่มขึน้ โดยจ านวนการซือ้เฉล่ียตอ่คนของผู้ปกครองในกลุ่มนีใ้กล้เคียงกบัปีท่ีผ่านมา กล่าวคือ ในปีนีจ้ะซือ้
ไมเ่กิน 2 ชดุ/คน หรืออาจจะซือ้เพียงอยา่งใดอยา่งหนึง่ เชน่ ซือ้เสือ้นกัเรียนเพียงอย่างเดียว และจะตัง้งบไว้
อยูท่ี่ประมาณไมเ่กิน 1,000 บาท/คน 

 กลุ่มที่ยังคงปริมาณการซือ้ชุดนักเรียนเท่ากับในปีที่ผ่านมา ซึ่งมีจ านวนไม่ถึงร้อย
ละ 40 ของจ านวนผู้ปกครองท่ีถูกสัมภาษณ์ โดยกลุ่มนีส้่วนใหญ่มีระดบัรายได้อยู่ในเกณฑ์สูง และมี
การเตรียมรับมือกับค่าใช้จ่ายในช่วงเปิดเทอมไว้เป็นอย่างดี แต่กลุ่มนีก็้ปรับพฤติกรรมโดยการเลือกซือ้
สินค้าในชว่งใกล้กบัเวลาท่ีจ าเป็นต้องใช้มากท่ีสดุ กลา่วคือ ในปีนีบ้รรดาผู้ปกครองจะเร่ิมออกมาจบัจ่ายซือ้
ชดุนกัเรียน และอปุกรณ์ตา่งๆ ท่ีเก่ียวข้องกบัการเรียนในชว่งต้นเดือนพฤษภาคมเป็นต้นไป และจ านวนการ
ซือ้เฉล่ียตอ่คนของผู้ปกครองจะซือ้ประมาณ 4-5 ชดุ/คน หรือตัง้งบไว้อยูท่ี่ประมาณไมเ่กิน 2,000 บาท/คน 
 

โครงการเรียนฟรี 15 ปี...ปัจจัยหนุนส าคัญในการเพิ่มยอดขายชุดนักเรียน 
ถึงแม้ว่าในปีนี ้บรรดาผู้ปกครองจะต้องเผชิญกับค่าครองชีพท่ีเพิ่มสูงขึน้  แต่ก็ยงัมีอีกหนึ่ง

กิจกรรมใหญ่ท่ีเข้ามาชว่ยบรรเทาภาระคา่ใช้จา่ยเปิดเทอมของผู้ปกครองได้ในระดบัหนึ่ง นัน่คือ “โครงการ
เรียนฟรี 15 ปี” ของรัฐบาล โดยในปี 2554 จะมีการเพิ่มงบประมาณเป็น 8.0 หม่ืนล้านบาท จาก
งบประมาณ 7.3 หม่ืนล้านบาท ในปี 2553 หรือเพิ่มขึน้ประมาณร้อยละ 9.6 เม่ือเทียบกับปีที่ผ่าน
มา อย่างไรก็ตาม ถึงแม้ว่า ในส่วนของงบประมาณในการซือ้ชุดนกัเรียนต่อคน ยงัคงก าหนดให้มีเท่าเดิม
เม่ือเทียบกบัปีท่ีผา่นมา แตจ่ากงบประมาณท่ีเพิ่มขึน้ในปีนี ้สามารถชว่ยลดภาระของผู้ปกครองในส่วนอ่ืนๆ
ได้ เชน่ คา่ใช้จา่ยในสว่นของหนงัสือเรียน รวมทัง้ข้อยืดหยุ่นในการซือ้ชดุนกัเรียนและอปุกรณ์การเรียน คือ 
สามารถน างบประมาณในส่วนของการซือ้ชุดนกัเรียนและอุปกรณ์การเรียนมาถัวเฉล่ียได้ นอกจากนี ้ยัง
สามารถน าไปซือ้ชุดอ่ืนๆ ได้ด้วยนอกจากชุดนกัเรียน ซึ่งจากข้อแตกต่างดงักล่าว คาดว่าจะช่วยบรรเทา
ภาระคา่ใช้จ่ายของผู้ปกครองในปีนีไ้ด้มากขึน้ และอาจจะท าให้ผู้ปกครองยงัคงมีเงินท่ีจะไปใช้จ่ายในส่วน
ของชดุนกัเรียนได้ 

 

ค่าเคร่ืองแบบนักเรียน*

(บาท/คน)

อนบุำล 1-3 300

ประถมศกึษำปีที ่1-6 360

มธัยมศกึษำปีที ่1-3 450

มธัยมศกึษำปีที ่4-6 500

อำชีวะศกึษำ 1,000

ชัน้

ค่าใช้จ่ายเคร่ืองแบบนักเรียนปี 2553-2554 ข้อแตกต่างของเงื่อนไขการใช้งบประมาณปี 2553 และ 2554 
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ดังนัน้ จากปัจจัยหนุนในเร่ืองของ “โครงการเรียนฟรี 15 ปี” ของทางภาครัฐ ที่ในปีนี ้
มีการจัดสรรงบประมาณเพิ่มขึน้ รวมทัง้มีข้อยืดหยุ่นในเร่ืองของการใช้จ่ายที่แตกต่างจากปีที่ผ่าน
มา อาจจะช่วยผลักดันให้ตลาดชุดนักเรียนยังคงมีแนวโน้มขยายตัว นอกจากนี ้การขยายตวัของ
ตลาดชุดนกัเรียนส่วนหนึ่งอาจเป็นผลจาก ราคาสินค้าท่ีปรับเพิ่มสูงขึน้ อนัเน่ืองมาจากต้นทุนการผลิตท่ี
เพิ่มขึน้ กอปรกบัการเข้ามาท าการตลาดของสินค้าแบรนด์ใหม่ๆ  รวมทัง้การขยายสาขาของผู้ประกอบการท่ี
ครอบคลุมมากขึน้ ซึ่งศูนย์วิจัยกสิกรไทยคาดว่า ตลาดชุดนักเรียนในปี 2554 มีมูลค่าประมาณ 
5,000 ล้านบาท ขยายตัวเพิ่มขึน้ประมาณร้อยละ 10 

 

อย่างไรก็ตาม หากพิจารณาอตัราการขยายตวั พบว่า มีอตัราการขยายตวัท่ีชะลอตวัลงเม่ือ
เทียบกบัปีก่อนๆ ท่ีมีอตัราการขยายตวักวา่ร้อยละ 20 ทัง้นีเ้น่ืองมาจาก ฐานท่ีสงูในช่วง 2 ปีก่อนหน้า ซึ่งถือ
เป็นปีท่ีเร่ิมมีนโยบายเรียนฟรี 15 ปีของทางภาครัฐเกิดขึน้ (ปี 2552) ส่งผลให้ทัง้ผู้ ประกอบการและ
ผู้ปกครองมีความต่ืนตวั ประกอบกับภาวะเศรษฐกิจในปีท่ีผ่านมาท่ีมีแนวโน้มดีขึน้ นอกจากนี ้จากการ
ส ารวจของศูนย์วิจัยกสิกรไทย พบว่า ถึงแม้ผู้ปกครองจะได้รับการช่วยเหลือจากทางภาครัฐผ่านนโยบาย
โครงการเรียนฟรี 15 ปี แตผู่้ปกครองสว่นใหญ่ก็ยงัคงประหยดัคา่ใช้จา่ยในช่วงเปิดเทอม อนัเน่ืองมาจากคา่
ครองชีพท่ีเพิ่มสงูขึน้ในปัจจบุนั โดยเฉพาะคา่ใช้จ่ายในส่วนของชดุนกัเรียน เน่ืองจากเห็นว่า ยงัสามารถใส่
ชดุเดิมได้ ยกเว้นบางกรณีท่ีผู้ปกครองจ าเป็นต้องซือ้ชุดนกัเรียนใหม่ให้กับบุตรหลาน ไม่ว่าจะเป็นกรณีท่ี
เปล่ียนสถานศกึษาใหม่ หรือต้องเปล่ียนเคร่ืองแบบนกัเรียน เช่น จากชัน้อนบุาลเป็นชัน้ประถม ชัน้ประถม
เป็นมัธยม เป็นต้น จึงท ำให้คำดกำรณ์ว่ำในปี 2554 นี้ ภำพรวมของตลำดชุดนกัเรียนน่ำจะมีแนวโน้ม
ขยำยตวัในอตัรำทีช่ะลอตวัลง 
 

แข่งขันรุนแรง...แย่งชิงก าลังซือ้ผู้ปกครอง 
 

ศูนย์วิจัยกสิกรไทยมองว่า การแข่งขันของตลาดชุดนักเรียนในปี 2554 นี ้ยังคงมีความ
รุนแรงมากขึน้ เน่ืองจาก ผู้ประกอบการแตล่ะรายตา่งก็เร่งท ากลยทุธ์ทางการตลาด เพ่ือช่วงชิงก าลงัซือ้ของ
บรรดาผู้ปกครองท่ีคาดว่า จะมีแนวโน้มลดลงจากภาวะคา่ครองชีพท่ีเพิ่มสงูขึน้  

นอกเหนือจากผู้ ประกอบการท่ีต้อง เผชิญกับการแข่งขันด้วยกันเองแล้ว ปัจจุบัน
ผู้ประกอบการยงัต้องเผชิญกบัการแขง่ขนักบับรรดาห้างค้าปลีก โดยเฉพาะในกลุ่มดิสเคาน์สโตร์ท่ีหนัมาจดั
จ าหน่ายชดุนกัเรียนภายใต้แบรนด์สินค้าของตนเอง หรือท่ีเรียกว่าสินค้าเฮาส์แบรนด์ ซึ่งมีราคาถกูกว่าชุด
นักเรียนท่ีมีแบรนด์ทั่วไปประมาณร้อยละ 5-20 ซึ่งนับเป็นอีกทางเลือกหนึ่งของบรรดาผู้ปกครองท่ีต้อง
เผชิญกบัภาระคา่ใช้จ่ายท่ีสงูขึน้ในปัจจบุนั อย่างไรก็ตาม จากการส ารวจของศูนย์วิจัยกสิกรไทย พบว่า 
ผู้ปกครองยังคงนิยมซือ้ชุดนักเรียนท่ีมีแบรนด์เป็นท่ีรู้จักในท้องตลาด เน่ืองจาก ได้รับความ
น่าเช่ือถือมานาน อีกทัง้ยังม่ันใจในคุณภาพของสินค้า กล่าวคือ สามารถใส่ได้นานหลายปี 
เน่ืองจากชุดนักเรียนจะต้องใส่เกือบทุกวัน ดังนัน้ การค านึงถึงคุณภาพจึงเป็นสิ่งส าคัญส าหรับ
ผู้ปกครอง 
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ส าหรับช่องทางการจัดจ าหน่ายชุดนักเรียน พบว่า ปัจจบุนัผู้ประกอบการมีการขยายช่อง
ทางการจดัจ าหนา่ยชดุนกัเรียนเพิ่มมากขึน้ ทัง้ในกรุงเทพฯและตา่งจงัหวดั แตจ่ากการส ารวจของศูนย์วิจัย
กสิกรไทย พบว่า ผู้ปกครองส่วนใหญ่ยังคงนิยมพาบุตรหลานไปซือ้ชุดนักเรียนตามร้านค้าปลีกท่ีเป็น
ตวัแทนจ าหน่ายชุดนกัเรียนท่ีมีแบรนด์เป็นท่ีรู้จกัในตลาด โดยให้เหตผุลว่า มีความคุ้นเคยกับทางร้านมา
นาน มีความนา่เช่ือถือและมัน่ใจในคณุภาพของสินค้า และเช่ือมัน่ว่าทางร้านสามารถให้ค าแนะน าในเร่ือง
ของรูปแบบชดุนกัเรียนท่ีถกูกฎระเบียบของทางโรงเรียนได้ นอกจากนี ้ยงัมีบริการเสริมอ่ืนๆ เช่น บริการปัก
ช่ือนกัเรียน และมีสินค้าอ่ืนๆ ท่ีครบวงจร เชน่ กระเป๋า รองเท้า ถงุเท้า เข็มขดั เป็นต้น 

 

 
 

ร้านค้าปลีกตัวแทนจ าหน่ายชุดนักเรียน รายละเอียด 

ร้านค้าปลีกตวัแทนจ าหน่าย  -เป็นท่ีนิยมซือ้ของผู้ปกครองทัง้ในกรุงเทพฯและตา่งจงัหวดั 
-มีตวัแทนจ าหน่ายมากมายทัง้ในกรุงเทพฯและต่างจงัหวดั ท า
ให้ผู้ปกครองสามารถเข้าไปซือ้ได้ง่ายและสะดวก 

ร้านค้าเฉพาะของแบรนด์นัน้ๆ -มีจ านวนสาขาน้อย ท าให้หาซือ้ไม่สะดวก 

ห้างสรรพสินค้า -ส่วนใหญ่จะเป็นชดุนกัเรียนท่ีมีแบรนด์มีย่ีห้อ 
-ราคาคอ่นข้างแพง 

ดสิเคาน์สโตร์ -มีหลากหลายย่ีห้อให้เลือกซือ้ ทัง้ท่ีเป็นแบรนด์ท่ีเป็นท่ีรู้จักใน
ตลาด และเป็นเฮาส์แบรนด์ 
-มีราคาคอ่นข้างถกู 

จ าหน่ายในโรงเรียน -มีสินค้าให้เลือกน้อย ส่วนใหญ่จะเป็นชดุนกัเรียนมากกว่า 
-มีจ าหน่ายเพียงไม่ก่ีวนั เช่น วนัประกาศผล วนัมอบตวั เป็นต้น 
ท าให้บางครัง้ผู้ปกครองอาจจะยงัไม่ตดัสินใจซือ้ 

 

ผู้บริโภคเน้นประหยัด...ผู้ประกอบการเพิ่มกลยุทธ์กระตุ้นการใช้จ่าย 
 

เน่ืองจาก ราคาน า้มนั และราคาสินค้าท่ีจ าเป็นในชีวิตประจ าวนัมีแนวโน้มเพิ่มสูงขึน้มาก จึง
คาดการณ์ว่า ผู้ ปกครองส่วนใหญ่ก็ยังคงเน้นประหยัดค่าใช้จ่าย ดังนัน้ ศูนย์วิจัยกสิกรไทยมองว่า 
นับเป็นโจทย์ท่ีท้าทายส าหรับผู้ประกอบการอย่างยิ่งท่ีจะต้องมีการท ากลยุทธ์ดึงดูดให้ผู้ปกครอง
ออกมาจับจ่ายซือ้ชุดนักเรียน โดยเฉพาะในช่วงก่อนเปิดเทอม ซึ่งถือเป็นช่วงโอกาสทองในการสร้าง
ยอดขายส าหรับธุรกิจนี ้ซึ่งนอกจากโครงการเรียนฟรี 15 ปีของทางภาครัฐจะช่วยผลักดันให้ตลาดชุด
นกัเรียนขยายตวัแล้ว ผู้ประกอบการควรท่ีจะมีกลยทุธ์ทางการตลาดอ่ืนๆ เชน่  

 

-มีบริการปักช่ือฟรี ถือเป็นการชว่ยลดคา่ใช้จา่ยของผู้ปกครองได้สว่นหนึง่ 
-จดัเซตชดุนกัเรียนและอปุกรณ์การเรียนอ่ืนๆ จ าหนา่ยในราคาท่ีถกูกวา่การซือ้แยกชิน้  

ช่องทางจัดจ าหน่ายชุดนักเรียนในปัจจุบัน 
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นอกจากนี ้บรรดาร้านค้าปลีกขนาดใหญ่ เช่น ห้างสรรพสินค้า หรือดิสเคาน์สโตร์ท่ีมีการ
จ าหน่ายชดุนกัเรียน อาจจะท าโปรโมชัน่อ่ืนๆ เพิ่มเติมจากท่ีกล่าวมาข้างต้น เช่น อาจจะเพิ่มรูปแบบของ
สทิธิประโยชน์ท่ีได้รับผา่นบตัรสมาชิก และบตัรเครดิต รวมถึงโปรโมชัน่ท่ีจดัร่วมกบัผู้ออกบตัรเครดิต และมี
ลุ้นชิงโชครางวลัตา่งๆ เช่น คอมพิวเตอร์ โน้ตบุ๊ก หรือคปูองแทนเงินสด ซึ่งคาดว่าผู้ปกครองน่าจะให้ความ
สนใจมากขึน้ เป็นต้น 
 

กล่าวโดยสรุปแล้ว จากภาวะค่าครองชีพท่ีปรับเพิ่มสูงขึน้ ท าให้บรรดาผู้ปกครองต้องแบก
รับภาระคา่ใช้จ่ายในช่วงเปิดเทอมมากขึน้ ผู้ปกครองมีความระมดัระวงัในการใช้จ่าย และจากการส ารวจ
พบวา่ “ชุดนักเรียน” ถือเป็นสินค้าท่ีผู้ปกครองส่วนใหญ่เลือกท่ีจะท าการประหยดั เน่ืองจากมีความเห็นว่า 
สามารถใส่ชดุเดิมได้ ยกเว้นกรณีท่ีบุตรหลานเปล่ียนสถานการศึกษา หรือต้องเปล่ียนเคร่ืองแบบนกัเรียน 
เช่น จากชัน้อนุบาลเป็นชัน้ประถม ชัน้ประถมเป็นมธัยม ดงันัน้ ศูนย์วิจัยกสิกรไทยมองว่า การสร้าง
รายได้จากยอดจ าหน่ายสินค้าชุดนักเรียนในปีนี ้นับว่าเป็นโจทย์ข้อใหญ่ของบรรดาผู้ ประกอบการ 
โดยเฉพาะในชว่งเทศกาล Back to School (ประมาณต้นเดือนพฤษภาคม 2554 เป็นต้นไป) ซึ่งถือเป็นช่วง
โอกาสทองของบรรดาผู้ประกอบการในการเพิ่มยอดขาย ดงันัน้ จึงจ าเป็นอย่างยิ่งท่ีผู้ประกอบการจะต้อง
วางแผน และเร่งท ากลยทุธ์ตา่งๆ ให้เข้มข้นขึน้กวา่เดมิ เพ่ือกระตุ้นอารมณ์การจบัจ่ายใช้สอยของผู้ปกครอง 
ท าให้คาดการณ์วา่ สถานการณ์การแขง่ขนัของธุรกิจชดุนกัเรียนในปี 2554 จะเผชิญกบัการแข่งขนัท่ีรุนแรง
พอสมควร เพ่ือชว่งชิงก าลงัซือ้ของผู้ปกครองท่ียงัคงมีความระมดัระวงัการใช้จา่ยอยู่คอ่นข้างมาก 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
------------------------------------------ 

 
Disclaimer 
 รายงานวิจยัฉบบันีจ้ดัท าเพื่อเผยแพร่ทัว่ไป โดยจดัท าขึน้จากแหล่งข้อมลูต่างๆ ที่น่าเชื่อถือ แต่บริษัทฯ มิอาจรับรองความถกูต้อง 
ความน่าเชื่อถือ หรือความสมบรูณ์เพ่ือใช้ในทางการค้าหรือประโยชน์อ่ืนใด บริษัทฯ อาจมีการเปลี่ยนแปลงปรับปรุงข้อมลูได้ตลอดเวลาโดยไม่
ต้องแจ้งให้ทราบลว่งหน้า ทัง้นีผู้้ ใช้ข้อมลูต้องใช้ความระมดัระวงัในการใช้ข้อมลูตา่งๆ ด้วยวิจารณญาณของตนเองและรับผิดชอบในความเสี่ยง
เองทัง้สิน้ บริษัทฯ จะไมรั่บผิดตอ่ผู้ ใช้หรือบคุคลใดในความเสียหายใดจากการใช้ข้อมลูดงักล่าว ข้อมลูในรายงานฉบบันีจ้ึงไม่ถือว่าเป็นการให้
ความเห็นหรือค าแนะน าในการตดัสินใจทางธุรกิจ แตอ่ยา่งใดทัง้สิน้ 


